SOCIEDAD DE PROMOCION EXTERIOR PRINCIPADO DE ASTURIAS S.A.

PLIEGO DE PRESCRIPCIONES TECNICAS - PROCEDIMIENTO ABIERTO

PLIEGO DE PRESCRIPCIONES TECNICAS QUE HAN DE REGIR LA
CONTRATACION DEL SERVICIO DE ASESORAMIENTO EN WASHINGTON
(ESTADOS UNIDOS) PARA EL ACCESO A LICITACIONES EN BANCOS
MUNTILATERALES DE DESARROLLO (EXPTE: C/18/2018)

OBJETO DEL CONTRATO

El objeto del contrato es el servicio en consultoria para el acceso a licitaciones en Bancos
Multilaterales de Desarrollo (BMDs) en Washington (Estados Unidos), donde se encuentra la sede
de los principales organismos objeto de interés para el proyecto (Banco Mundial y Banco

Interamericano de Desarrollo (BID)
Con este contrato, Asturex persigue los siguientes objetivos:

Objetivos por actividades:

e asesorar a empresas asturianas (maximo 20) para participar en licitaciones financiadas por los
proyectos BMDs (incluidas las etapas previas y durante el proceso de licitacion) seleccionados
y en los paises seleccionados.

e Celebrar en Asturias de | Workshop

e Llevar a cabo un andlisis de proyectos financiados por los BMDs seleccionados (minimo 30
proyectos) para identificar nuevas oportunidades de negocio para empresas asturianas en los
paises seleccionados.

e Organizar visitas para Asturex a cada uno de los mercados prioritarios (minimo 2 por pais)
y una a Washington, D.C. en relacion a los proyectos BMDs que contengan mayores
oportunidades de negocio para las empresas asturianas

e Seleccionar |0 proyectos estratégicos para su analisis en profundidad

e Asistencia técnica continua sobre los proyectos de los BMDs seleccionados y asesoramiento

estratégico de los mismos (minimo informacién semanal)

Objetivos por resultados:

e 8 empresas /consorcios seleccionados para abordar licitaciones
e 5 empresas /consorcios seleccionados que envien EOI a los BMDs

e 2 empresas /consorcios que se incluyan en lista corta
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DESCRIPCION DEL SERVICIO

El servicio de consultoria consiste en los siguientes hitos:

)

2)

3)

3)

asesorar a empresas asturianas (maximo 20) para participar en licitaciones financiadas por los
proyectos BMDs (incluidas las etapas previas y durante el proceso de licitacion) seleccionados
y en el pais/es seleccionados.

llevar a cabo un anilisis de proyectos financiados por los BMDs seleccionados (minimo 30
proyectos) para identificar nuevas oportunidades de negocio para empresas asturianas en el
pais/es seleccionados.

Asistencia técnica continua sobre los proyectos de los BMDs seleccionados y asesoramiento
estratégico de los mismos (minimo 5 empresas y/o consorcios por pais).

organizar visitas para Asturex, entre otros, a cada uno de los mercados prioritarios abajo
definidos (minimo 2 por pais) y una a Washington, D.C. en relacién a los proyectos BMDs
que contengan mayores oportunidades de negocio para las empresas asturianas;

apoyar al Asturex en la gestion de la informacion semanal y mantenimiento de bases de datos

de proyectos y licitaciones semanales.

Los BMDs seleccionados son Banco Mundial y Banco Interamericano de Desarrollo (BID)

El pais seleccionado es Pert y se trabajara un segundo pais de América Latina a definir durante el

proyecto.

Los sectores seleccionados son:

®

Energias Renovables, eficiencia energética, y cambio climatico
Tecnologias de Informacion y Comunicacion (TICs)

Ingenierias, consultorias y obra civil en los sectores arriba mencionados

Este servicio tendra una duracién de 18 meses con posibilidad de prérroga de 6 meses mas.

CONTENIDO DEL SERVICIO

El contenido minimo del servicio de los licitadores sera el siguiente:

Memoria técnica que contenga:

I) Seleccién de proyectos BMDs: Se seleccionaran un minimo de 20 proyectos en Peru en sus etapas

previas de los BMDs. Ello implica la localizacion temprana y permanente sobre los proyectos de
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los BMD:s a través de fuentes publicas, informacion real obtenida del personal de los BMDs, de

los expertos técnicos y de los tomadores de decisiones de las Agencias de Ejecucion del gobierno

de cada uno de los proyectos seleccionados.

Para cada uno de estos proyectos, la empresa seleccionada preparara un informe ejecutivo de

proyecto (minimo 2 paginas). Estos informes incluiran como minimo: detalles sobre los paquetes

de bienes, servicios de consultoria, ingenieria, integracién e implantacién de sistemas TICs, y

obras que los proyectos compraran, presupuestos estimados, los plazos y tomadores de

decisiones claves incluida informacion de contacto. La empresa debera presentar un modelo con
un proyecto en este formato / documento tipo junto con su oferta. Se justificara la seleccién de
los proyectos atendiendo a los sectores y BMDs indicados.

Una vez transcurridos los primeros seis meses del contrato, se definird un segundo pais de

Ameérica Latina que sea de interés para las empresas que participen en el proyecto. En ese

momento se seleccionaran nuevamente una bateria de proyectos (minimo |0 proyectos)

siguiendo la misma metodologia que en el anterior pais.

Formacién ad hoc sobre como participar y resultar adjudicatario en negocios financiados por los

BMDs seleccionados: Esta formacion contendra como minimo:

e Minimo de | sesion intensa de formacién de dos dias en Asturias por personal desplazado
desde Washington para desarrollar la formacion a medida de las necesidades de las empresas
asturianas que participen en el proyecto (maximo 20 empresas).

e Contenido minimo de la formacién: Informacion sobre los BMDs seleccionados, incluyendo
el ciclo de los proyectos, los procesos de adquisicion, los actores clave y las estrategias para

aumentar las probabilidades de éxito; asi como, presentar los principales proyectos

analizados previamente en Perd (minimo 20 proyectos) y seleccionar un minimo de 10
proyectos con los que trabajar en profundidad.

e Reuniones bilaterales con cada empresa que asi lo desee, con el objetivo de analizar y
asesorar de forma individual las ofertas de interés y asesorar sobre la totalidad de los
proyectos seleccionados.

Asistencia técnica continua sobre los proyectos de los BMDs seleccionados y asesoramiento

estratégico: Asesoramiento estratégico a las empresas asturianas con el fin de que éstas se
presenten y puedan llegar a ser adjudicatarias de proyectos licitados por los BMDs. Este apoyo,
esencial para el posicionamiento de las empresas asturianas en dichos proyectos y llevara a cabo

a través de conferencias telefénicas, correos electrénicos e informes escritos. La frecuencia de
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este apoyo podra tener un alcance desde diario para para oportunidades de corto plazo, a
semanal/mensual para oportunidades a medio plazo. Se trabajara en el seguimiento de un minimo
de 5 consorcios y/o empresas asturianas en esta etapa.

Apoyo en licitaciones: Apoyo a las empresas asturianas en la fase de pre-licitacién y

asesoramiento al licitador de elementos que, de ser aceptados e integrados a la licitacion,
aumentarian las posibilidades que las empresas asturianas puedan resultar adjudicatarias de dichas
licitaciones. Parte de este trabajo puede incluir la ejecucion de talleres de sensibilizacion a las
Agencias Ejecutoras del proyecto sobre las soluciones ofrecidas por las empresas asturianas,
compartir las mejores practicas o las especificaciones técnicas y otros requerimientos (minimo 2
talleres por pais). Una vez publicadas las licitaciones en los BMDs, la empresa seleccionada
asesorara a las empresas asturianas ante los BMDs y/o la Agencias Ejecutoras del proyecto con
respeto a cualquier problema en las licitaciones, tales como las especificaciones cerradas que no
permitan la competencia, posibles competidores que no cumpla las especificaciones, o
irregularidades que puedan detectarse en el proceso. Se trabajara en el seguimiento de un minimo
de 8 consorcios y/o empresas asturianas en esta.

Viaje a mercado/s prioritario/s: Se organizara una agenda de trabajo para Asturex y se prestara

asistencia técnica presencial a Asturex durante cada viaje (minimo 2 viajes por pais). Cada visita
tendra una duracion de 2 a 4 dias por pais y el objetivo es presentar la oferta asturiana ante los
BMDs y las Agencias Ejecutoras gubernamentales que implementan los proyectos. La empresa
sera la responsable de organizar la agenda, coordinar la logistica, preparar la documentacion y
hacer el informe ejecutivo detallado de la agenda y préximas acciones a seguir.

Viaje a Washington, D.C.: Se organizard una agenda de trabajo para Asturex y se prestard
asistencia técnica presencial a Asturex durante una visita a Washington, D.C. para presentar la
oferta asturiana ante personal clave del Banco Mundial y el BID asi como los lideres de sectores,
gerentes de proyectos, el director ejecutivo espanol, asi como otros organismos oficiales. La
empresa sera la responsable de organizar la agenda, coordinar la logistica, preparar la
documentacion y hacer el informe ejecutivo detallado de la agenda y préximas acciones a seguir.
Webinars: Después de cada viaje internacional la empresa seleccionada, bajo la supervision de
Asturex, organizara una actividad virtual con las empresas participantes, con el objetivo de
compartir la informacion obtenida durante las agendas de trabajo, profundizando asi en las
capacidades de las empresas asturianas en el acceso a las licitaciones e incluyendo la revisién de

los proyectos prioritarios; asi como, la definicién de acciones y proximos hitos a desarrollar.
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8) Revision de licitaciones BMDs: Durante el transcurso del contrato, la empresa seleccionada

revisara 2 veces por semana los anuncios de licitacién de los BMDs publicados en bases de datos

(minimo 2) para la compra de bienes, servicios de consultoria, ingenieria, y sistemas TICs y obras

civiles en los sectores y paises seleccionados. Todos los anuncios de licitacién que se consideren

de interés, seran compartidos con Asturex quien los trasmitird a las empresas asturianas

participantes en el proyecto.

9) Gestion de inteligencia estratégica: Se actualizara permanentemente la siguiente informacién

Lista de proyectos claves seleccionados: la informacion actualizada de los proyectos claves
de los que se esta realizando el asesoramiento, las visitas a mercados y/o cualquier otra
informacién de interés se actualizara mensualmente, en formato Excel, con informacion
concreta de seguimiento y proximas acciones. La empresa debera presentar un modelo de
proyecto en este formato / documento tipo junto con su oferta.

Lista de licitaciones en las que participen las empresas del proyecto: el progreso de las
empresas activamente involucradas en procesos de licitaciones, respuesta, lista corta,
proximos pasos, actualizada mensualmente, en formato Excel, con informacién concreta de
seguimiento y préximas acciones. La empresa debera presentar un modelo de este formato
/ documento tipo junto con su oferta.

Seguimiento del proyecto con Asturex a través de videoconferencia (minimo
quincenalmente); asi como, cualesquiera otras comunicaciones que sean necesarias para
atender al mismo. Cada seis meses se enviara un informe de resultados que se ajuste a los

objetivos previstos en el presente pliego de prescripciones técnicas.

10) Cronograma de Trabajo: La empresa seleccionada deberd preparar un cronograma de trabajo

para los primeros |18 meses conforme a lo anteriormente descrito.

Teresa Vigon Arvizu
Directora General
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